Von Offline zu Online und zum Auftrag

Contentmarketing: zielgruppengerechte Kommunikation
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Vorsicht: Stolpergefahr! zum erfolgreichen Hausverkauf.

Ihr Hausverkauf?

lhr Immobilienverkauf spielt erste Geige. KE J 4
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Geegle Immobilienmakler Melle Q,

Alle Maps Bilder News Shopping Mehr Einstellungen Tools

Ungefahr 177.000 Ergebnisse (0,56 Sekunden)

Top Immobilienmakler In Melle. | Maklerkompass Maklervergleich.

www maklerkompass. de/Makler-Melle/Makler-Finden » 0800 5800550

Immobilie Beschreiben & Kostenlos Und Unverbindlich 3 Makler In Melle Empfohlen Bekommen! Wir
Finden Den Passenden Makler Fur Den Verkauf Von Haus, Wohnung, Gewerbe Oder Grundstiick.
Angebot: 100% auf Maklerempfehlung

Immobilienmakler in Melle | VERKAUFEN OHNE INNENPROVISION
www mcmaklerde/ + 0800 5008002

4.9 Jd ¥ dd Bewertung fiir memakler de

Immobilienbewertung in 2 Minuten - 100% kostenlos - 100% serids - Jetzt bewerten. Grolte
Kauferdatenbank. Gratis Wertermittiung. Genaue Wertermittlung. Individuelle Lageanalyse. TUV
Zertifizierung. Unabhangig & Kostenlos. Bekannt aus TV. Rechtssicherer Verkauf.

Immobilien-Vermittiung | Sparkasse Hannover | sparkasse-hannover.de
www.sparkasse-hannover.de/ «

Sie wollen ein Haus verkaufen? Unsere Makler haben den Kauferl Rundumsenice. Top Konditionen.
Langjahrige Erfahrung. Regionale Marktkenntnisse.

Immabilie Modernisieren - Immabilien Suchen - Immaobilie Finanzieren - Finanzierung Im Uberblick

Immabilienmakler In Melle | Keine Provision Fir Verkaufer
www _provisionsfrei-mit-makler-verkaufen de/Makler-Melle/Provisionsfrei -



Knabe Immobilien Q Bernd Schriter
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Naava Q

Bewertung ~ Offnungszeiten =

Knabe Immobilien GmbH

4.7 ¥ %4 (17) - Immobilienmakler
Mihlenstralie 20 - 05422 94380
Geschlossen - Offnet um 09:00

Bernd Schroter

4.8 % (4) - Immobilienmakler
Oststralie 17 - 05422 3986
Geschlossen - Offnet um 09:00

lhr Grundstlicksmakler NORD e. K.
4.2 %k 7+ (5) - Immobilienagentur

Kisterkamp 43 - 05226 9847870
Geschlnssen - Cfnet um NR-N0

Ihr Grundstiicksmakler

NORD e. K.
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Die
Immobilien
Makler

Die
Immobilien
Berater

Wir stehen IThnen jederzeit zur Verfiigung!

\02173-1091 191

Liebe Besucherin, lieber Besucher,

als einer der fihrenden Immobilienmakler in unserer Region wollen wir Ihnen den
bestmoglichen Erfolg bieten.

conce ptl(m p Wir verstehen uns als Verkaufermakler - und als Ihr Immobilienberater!
Was das fur Sie bedeutet? Warum werden gerade wir beauftragt?
Die

Immobilien Unsere Kunden beantworten das mit Satzen wie diesen:
Makler

Die top-conception hat uns geholfen,



EIGENTUMER IMMOBILIEN GENERATION 50+ RATGEBER UNSER SYSTEM REFERENZEN

FUR SIE ARBEITEN WIR ERFOLGREICH

IMMOBILIE BEWERTEN

H Sofort Ersteinschatzung erhalten
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EIGENTUMER IMMOEILIEN GEMNERATION 50+ RATGEBER UNSER SYSTEM

WIR MAXIMIEREN IHREN VERKAUFSERLOS

Ermitteln Sie hier den durchschnittichen Mehrwert, den Sie mit uns erzielen konnen

lhr moglicher
Verkaufspreis

343.750 €

Marktpreis™

68.750 €
& 275.000 €

mehr!*

So funktioniert unser Verkaufssystem

“Bei Top-Conception erzielen wir durch unsere Verkaufsstrategien regelmalg einen hiheren Preis als der durchschnittliche Marktpreis. Die Daten haben wir selkst erhoben.

“Der Marktpreis ist ein erreichneter Wert, der sich aus Vergleichsangeboten und den individuellen Ausstattungs-. Zustands- und Lagefaktoren zusammensetzt.

REFERENZEM



EIGENTUMER IMMOBILIEN GENERATION 50+ RATGEBER UNSER SYSTEM REFERENZEN

Monheim am Rhein
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& inffo@wohnhausimmobiliende ,J 030 | 659 40 772 MAGAZIN TEAM KONTAKT

’j WohnHaus EIGENTUMER  IMMOBILEN  RATGEBER  UNSERSYSTEM  REFERENZEN
IMMOBILIEN

IMMOBILIEBANGEBOTE

Immobilie mit Wohnrecht

Ur Verkaufer

groRzugiges Wohnen im schénen Kapitalanlage mit Wohnrecht fur Einfamilienhaus in offenem
Bungalow, provisionsfrei fur den den Verkdaufer. Grundstuck in Wohnstil nahe Wald und See -
Kaufer Eichwalde provisionsfrei



/: WohnHaus

IMMOBILIEN

EIGENTUMER IMMOBILIEN RATGEBER UNSER SYSTEM REFEREM

BEWERTEN SIE JETZT IHRE IMMOBILIE

Kostenlos und unverbindlich

Diesen Preis zahlen Interessenten fur Ihre Immobilie

aktuellen lokalen Marktdaten ermittelt: Jetzt Analyse starten
Wofur machten Sie

e eine kostenlose Immobilienbewertung erhalten?

-] g

Haus Wohnung Vermietung



v MAGAZIN TEAM KONTAKI & info@immobilienverkauf digital o 030123 456 78

EIGENTUMER IMMOBILIEN RATGEBER UNSER SYSTEM REFEREMZEM

JETZT KOSTENLOS LOKALEN MARKTBERICHT HERUNTERLADEN

Bitte geben Sie Ihre E-Mail Adresse ein und Sie erhalten unseren kostenlosen Immobilienmarktbericht!

Name * ~

LOKALER
IMMOBILIEN E-Mail * &
MARKTBERICHT
- —
Pe . e -
B | e -
- — - [ %

i -t — | | lch bin kein Reboter.
L v s o reGAPTCHA
= - : )
e
. - meme N ——
P e B

- aw —— Ja, ich bin mit der Datenverarbaitung sinverstanden und

— haba dis Datenschutzerklarung gelasen, verstandan und

akzaptiers sie. *

leh bin mit siner Kontaktaufinahme per Telefon undfodar
par E-Mail baziglich meinar Anfrage und der Speicherung
msinar Daten einverstonden.

* Pilichtieldar

ABSENDEN



MARKTBERICHT 2012 IMMOPARTNER

Was macht die Metropolregion so attraktiv?

Nlirnberg wachst weiter

Seit Jahren erfrenen sich Nimberg und die Metropolregion einem regen Bevolke-
Damit hmmmmnhuum

rungaszuwachs,
mangel und steigende

wie Wohnraum-

Herausforderumpen
auf die Stadt zu. Doch was macht Niorn-

berg zu einem so begehrten Wohnort? Wir haben die wichtigsten Faktoren fiir eine

hohe Nachfrage

Lange Zeit gab e in gesamt Desstsch-
land und damit auch in Nimberg lm-
mer weniger Geburten. Seit cinigen
Jabwen kst damdt allerdings Schiuss.
NE geb es im Miirmberg s vicke Ge-
burten wie zuletzt 1969 - and 008
‘wamde dieser Reloed sogar noch ein-
il geboochen. 5553 kieine Milrnber-
e erbllickten indiesem ahr das Licht
der Welt. The Miltier waren bel der
Gebuart duschschmitelich 31,1 fabeen.

Hilrmherg profitiert dabed davon, eine
relathr junge Stadt zu sein. Vieler-
orts kimpen Regionen damit, dass
die Zahl der im erwerhs-

45- his é-jihrigen (112437 Don
wovidde junge Menschen sind, gibt es
auchviele Menschen, die cine Familic
griinden wollen

Dennoch gibt e in Mambery jedes
labs mehr Sterbefille als Gebusten.
Ohne den Zuzug wn wilr-

de die Stadt sl langsam

Doch lust eimer Studie des Berlin k-
stibuts filr Bevilkerung und Enewick-
b ured des CIMU Instituts fir Regi-
cmahsrtschalt wird die Stadt bis D35
st il Proment fm Vergheich zam

Jakr 20017 wachsen Das Bevilkerungs-
Fiirth soll im selben Zeit-

hitigen Alier immer geringer wind. [
Miimbery st die mhlenmégig gviifae

Albersgruppe die der 50+ bis 85-jidhri:
gen (106.371), dicht gefolgt von dem

v sogar 11 Prozent betragen.

Es zhebt sowohl Memschen aus am-
deren Reglonen Bayerms als auch

116.371
Einwohner rwischemn
30 und 45

[rarch die vielen Untermehmen im
ITE-Bereich st Mamberg «im infer-
essamier Wohnort i funge: Fachloil-
e aus dem In- und Ausland. In ganz
Deutschland Msst sich sudem der
Trend becbachben, dass imeer mehr
Bdenschen vom Land in die Stadt zie-
hen.

150.000
Unternehmen in
der Metropolregion

Immobilienbewertung
Besser verkaufen mit
dem richtigen Preis

%t,ﬁ_

-]
-
i ¥

Erst, wenn Sie den Wert Threr Immobilie kennen, kdnnen Sie sicher planen

Wer elne lmmobdlie knufen miichte,
st meist mehrere Manate aul der
Sasche - und lermt diz lokalen Preis
somik besiens benmen. Sk verglel:
chen verschicdene Angehote wnd
‘wissen genau, was sie fir ihre Im-
mahilie verlangen kinnen.

Mz meisten VerkSufer hingegen,
stehen zundchst vor einem grofen
Fragezeichen, wenn es um einen
angemessenen Angehotsprels geht.
Sle wissen noch, wie viel sie damals
filr fhr Eigenheim bezablt haben
= nicht aber, was s heute wert st
berall hiirt man, dass die Immas
bilienpreise steipen und so ergibe

sich schnell eine unsealistisch hobe
Preisvorstellung.

Das kann Zeit wnd Geld kosten,
denn wer einen zu hohen Ange-
botsprets wihlt, muss mit einer
deutlichen lingeren Verlaufsoelt
urd ziihen Verhandlengen rechnen.

langjihsigen Markikenninis kén.
nen wir so sinen Angebotsprets an-
setzen, den Kbufer tatsichlich be-
redt sind w0 zahlen

Jetzt Beramngstermin vercinba-
ren! Rufen Sie uns an umber 0911
4777 60 16 oder schrefbenSle eine

Tzl nn teamg@ inumopartmer.de.




MARKTBERICHT 2019 IMMOPARTNER

Tatjana Mertsiotakis  ...liebt Thon

Was ist Thr liebster Ort in Threm Gebiet?

Mein liebster Ort ist mein Zuhause. Ich wohne seit dre
in Thon, weil es hier ruhig ist und ich sehr gut entspanne
Man wohnt noch in Niirnberg hat aber auch viel Griin di
der Haustiir. Auch ist der Flughafen schnell erreicht - di
von den Flugzeugen hért man aber trotzdem nicht.
Giirten hinter der Veste ist der Lieblingsort von... Nicole Sa gra loff i
Welche Geheimtipss haben Sie fiir B h die ne¢
Thon ziehen?

Beriihmt ist der Italienische Feinkostsupermarkt DiDi
Pretzfelder Strafe. Verkauft werden dort sehr leckers
und Weinsorten und alle typischen italienischen War
tags kann man dort sehr lecker Pasta essen. Ich mag ab
die Bar Freudenpark. Sie ist iiber 25 Jahre alt und
riesige Auswhal an verschiedenen Getrinken.

Was ist Ihr liebster Ort in Threm Gebiet?

Ich mag sehr gerne die Eisdiele Il Celato, DIE In-Eisdiele in
dem Stadtteil. Das Eis ist selbstgemacht und es gibt viele selbst
kreierte Eissorten. Besonders symphatisch finde ich, dass es
sich hier um ein inhabergefithrtes Familienunternehmen han-
delt, wie auch IMMOPARTNER. Auch treffe ich hier immer wie-
der Familien, die ich vom Kindergarten her kenne. Aber auch

——

Menschen, mit denen ich bereits beruflich in der Vergangen- Assistenz der GeschiftsfOhrung

heit zu tun hatte. Auch den Koberger Markt, der jeden Freitag Tel: (0911) 47 77 60 13 ‘Was mogen Sie besonders an den Leuten in diesem |
stattfindet, besuche ich sehr geme. Hier gibt es regionale An- Fax: (0911) 47 77 60 14 Man trifft auf Menschen allen Alters. Thon ist besor
bieter von frischem Gemiise, Kise, Geback, Blumen, Eis, Fleisch team@Immopartner.de Familien begehrt, weil es hier viel Natur, Grundschu
und Wurst, frische Eier. Fufballvereine gibt.

Wann kommen Sie am liebsten zu diesem Ort?

Besonders gerne natiirlich im Sommer. Dann schwingen wir uns Fiirth ist die Lieblingsstadt von... Sandra Mai
manchmal am Abend noch auf die Rider und fahren mit kleinem Betriebswirtin (VWA)

Umweg durch die Strafen zum Eiscafé. Oder wir machen einen Tel: (08911) 47776011 Was ist Thr liebster Ort in Threm Gebiet?

kleinen Spaziergang dorthin. Wahrend die Kinder ihr Eis lecken, Fax: (0911) 47 77 60 14 Ich bin sehr gerne in der Fiirther Altstadt unterwegs. Vor allem

gonne ich mir einen Aperol Spritz. sn@immopartner.de am Wochenende hat man hier sehr viele Maglichkeiten, etwas

zu unternehmen.

Welche Geheimtipss haben Sie fiir Bewohner, die neu in die ‘

Altstadt ziehen? Gibt es eine besondere Erinnerung, die Sie hiermit verbinden?
Ich liebe das Espresso Lab. ein sehr stvlisches Café im Neu- Ich denke immer zerne an meine Ausbildune zur Immabilien-




Entdecken Sie die Immobilienpreise rund um Niimberg

v Kauf- und Mietpreise fiir Hauser und Wohnungen
v Preisenwicklung der letzten Jahre
v Kostenfrei und ohne Anmeldung

L2 eme auswahien

o) Haus @ I I 4 wonnung O

Kaufprels Mietpreis

PREISE ANZEIGEN




VORANKUNDIGEN

ANGEBOTE ABGEBEN
Ab einem vorab festgelegten Stich-

tag geben die Bieter hre Gebote ab
und werden immer aktuell iiber das

Hochstgebot informert.

Immobilienverkauf

Diskret zum Erfolg

BEKANNTMACHEN

Thre Immobilie prasentieren
wilnimﬂmqngemd

BESICHTIGEN

Auch wenn Sie Ihre Immobilie ohne dffentliches Interesse verkaufen
wollen, finden wir den richtigen Kaufer

Besondese Immobilien brawchen
besonderen Service - aber nicht im-

Auf [hren Wunsch senden wir aus- dl-ts-viuﬁrn&r.lv&l Mall: teami@immopartner.com
schlieflich einer ausgewtihiten In-  liche Immobilien zu erfahren!  Telefon: (0911) 47 77 60 16



s BURCHARDT & info{@houptstodiprofide JF 030 40 60 &3 70

EMGEMTUMER BAMOHEILIEN RATGEEER URISER 5YSTEM REFERENZEN

L. BERATUNG

Bei einemunverbindichen Bersfungsgesprach kidren wir lhren Bedarf und schauen, was wir fiir Sie und Ihre Immobilie iun
konnen.

2. BEWERTUNG

Wir bewerten lhre Immobilie nach ener ausflhriichen Besichtigung und fachiundiger Prifung alksr Unterdagen mit
anerannten Benertungsverfahren rach Immoerty.

3. EXPOSE

|hre Immcbilie soll im Bspose besonders abiraktiv aussehen Mithilds von Profi-Foios, Homestaging und foder 350-Grad-
Besichtigung rivcken wir sie ins richtige Licht Wir stellen mit lhnen alle efordedichen Verkaufsunterlagen ausammen

4. VERMARKTUNG

Ihre Immobiie ist ebaas genz Besonderes. Danum entwicesln wir speriel] fiir Se sinen Merkstingplan wis und an wen sis
verkawrt werden soll Wi songen dafiir, dass sis von echien Inferessenten gesshen wind Deru offeriensn wir lhre Immobilis
potenten Kunden aus unserer Datenbank, inseneren online oder verbreiten das Angebat in der Machbarschaft. Auf Warsch
vermarkten wor e Immekilie nkaonie”




MAGAZIN = info@hauptstadtprofids J 030405098270

«  BURCHARDT
=" IR

EIGENTUMER IMMOBILIEN RATGEBER UNSER SYSTEM REFERENZEN

MARKETINGPAKET

Umfassende Interessentenansprache durch innovative Vermarktungskanale

.
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o 030 40 50

2 BURCHARDT

EIGENTUMER IMMOREBILIEN RATGEBER UNSER SYSTEM REFERENZEN
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Infodienst und animierter Logo-Film

MNutzen Sle den

auf Irer Websele als Hirfergrundoewegilid. Diesen Flim
0 alie s = Anfrage & Besilung

& Besmeliung

00-Flim Del Facehook In der TRelieiste oder

Imagefiime
Fibr |hre Reputation

Akquisefilme

Fiir |hren Einkauf

Immobilienfilme

Fibr |hre Vermarktung

Preisermittiung
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BAULEITPLANUNG UND VERKAUF VON 80 BAUGRUNDSTUCKEN IN
HOHEN NEUENDORF
L8 0. 0.8 ¢

Es ist vollbracht. und so kénnen wir heute unseren Dank zum Ausdruck bringen flr den Abschlu
eines mehr als schwierigen Projektes. Nur aufgrund lhres unermudlichen. jahrelangen und
Irmtraud L absolut professionellen Einsatzes war es moglich die Abstimmungen zwischen allen
Vertragsbeteiligten herbeizufilhren und dieses Projekt abschlieBend zu entwickeln. Ein
logistisches Meisterwerk! GroBe Anerkennung und Respekt zollen wir lhnen und auch lhren
Mitarbeitern, fur die schnelle und erfolgreiche Vermarktung. nachdem das Baurecht rechtskraftig

erlangt wurde. Wir empfehlen Sie gern und jederzeit weiter.

WohnHaus EIGENTUMER ~ IMMOBILEN ~ RATGEBER  UNSERSYSTEM  REFERENZEN
IMMOBILIEN

KUNDEN UBER UNS

Warum sie uns empfehlen

GEWISSENHAFT UND GRUNDSTEIN ZUM VERKAUF EFFEKTIV UND ZIELSTREBIG!

KOMPETENT! b 8.8 8 & ¢ L8 8.4 8 ¢
ko

*sehr geehrte Frau Thiel, ich schatze “Wir wussten gar nicht, wie viel Arbeit
*Sehr geehrte Frau Thiel. Ihre an Ihnen besonders Ihre souverane Art beim Verkauf unserer
sorgfaltige, auBerst fachkundige und Ihre Verlasslichkeit. Ich danke Eigentumswohnung auf uns zukommt
Begutachtung meiner immoabilie hat Ihnen fur Ihre sehr gute Arbeit als Schnell haben wir gemerkt, dass das
( mich Uberzeugt. die weitere meine Immobilienberaterin” neben dem Berufsleben, Familie und )
Abwicklung des Verkaufs in Ihre Hande Umzug nicht moglichist. Zum Glick
zu geben. Ich schatze Sie als Heike Radtke haben wir so einen tollen Makler wie
gewissenhafte und kompetente Herrn Theiler gefunden®
Maklerin Gerne werde ich Sie
weiterempfehlen” Sorja Thalbach

Lothar Stein



v M MAGEZIN  TEAM KON LAK B info@immoblicrverkoutdigital 8 020 123 456 78
L‘- LIGENIUMER  IMMOGILEM  RAIGEUER  UNSIRSYSIEM  REFEREMZEN

WIOET ST TETRTTENT AT TN ITTCTTT GUTTETTITETT TEWET LMY SCTTERRETT

@ VIDEO AUFNEHMEN

BeuredT

DURCHSUCHEN i

& SPRACHNACHRICHT AUFNEHMEN

Betredl

] W

® BEWERTUNG SCHREIBEN

Betredl

Ihre Bewertung

]
% WIE ZUFRIEDEN SIND SIE MIT UNSEREN LEISTUNGEN?
5 Sterme = beste Bewertung
LOREM IPSLSA e v v v v 4
LOREM LOREM auwaaa
LOREM IPSLIM3 T TTo i

& NUR NOCH EINEN SCHRITT!



EIGENTUMER IMMOBILIEN

GENERATION 50+ RATGEBER

MAGAZIN PR TEAM KARRIERE KONTAKT

UNSER SYSTEM REFERENZEN

IMMOBILIE IM ALTER: VERKAUFEN
ODER VERMIETEN?

Vor vielen Jahren haben Sie sich den Traum vom
Eigenheim mit groBem Garten und einem eigenen
Zimmer far jedes Kind erfullt. Damals passte die
Immobilie

WEITERLESEN

MAGAZIN

DAS JUNGE DEUTSCHLAND LIEBT DIE
STADT

Das Leben auf dem Land wird immer alter und die
Stadte Deutschlands explodieren mit jungen
zugezogenen Menschen. So die aktuelle Bilanz
Bis in die Mitte

WEITERLESEN

HILFE, NIEMAND WILL MEINE
ERBIMMOBILIE KAUFEN!

Immobilien machen einen GroBteil des
Gesamtwertes von Erbschaften in Deutschland
aus. Doch nicht jedes Immobilienerbe verspricht
plotzlichen Reichtum. Oftmals befinden
Erbimmeobilien sich in einem schlechten

WEITERLESEN



Besuchen Zhe hier die Webversion.

@KD ImmobilienWerk

Immobilienmarkt im Wandel

Liabe Immodil=nfreunde,

auch In diesam Jahr |5t der Immobiienmanki wiseder sinigen Verandemnungen umiersanien.
Die Immobilienpreise stalgen weler - aber |e nach Raglon auch sehr umerschiedich.
Zwar |5t die Machirage nach Waohnimmobilien In den Stadben Immer noch hooh. ADer run
nicht auch vermehrt das landliche Umiand In den Blick der Immioblliensuchenden. Dber
diesen Pretssigigamnngen sieht aber die Frage, wann die Europalsche Zentralbank den
Leitzing wieder anheot Denn das dorfte sich entscheidend aul den Immoddienmarnt
auswirken. Lind auch mit der Reform der Grundstesr kommen Verandenngen auf
Immobillenbes!tzer zu.

Damit Sie ior Ihre Immobilentransaktion genlstet sind, inden Sie In disser Mal
Informative Immoblllenthemen.

MoOchien Sie wissen, oD sich der Immoblienverkald 2019 lohm? Kontakteren Sle uns! Wir
iperaben Sie ganz unverbindlich. Oder nutzen Sie gem unsere Sofortbewsrtung.

Inr Karsten Dutschk
‘Gaschansfnnar
KD ImmobBlenierk GmbH

n.5.: Sprechen Sl mich Immar (em an, wenn Sa ein Immoollen-Thama bewedt Ganz
agal, ob es um dis Haus- oder Wohnungssuche, die Erbimmobllle oder Wohnen im Alter
gehit: Medn Team und ich heffen Ihnen geme weiter!

‘Wag kst meine Immobille Im Moment wert?

Hiar gehi's zur Sofort-Bewearbung

Warum Professtonelle Wertermitiiung
statt Online-Elnachitzung?

Wer baim Hausverkaur auf der sicheren
Selte sain michie, wird um eine
professionedie immobiliendewertung nicht
herumkommen. Denn prafessionelle
Wertermstiungen kommen haung zu
anderen Ergebnlissen als Onine-
Werteinschatzungen. Das hat natirich
Auswirkungen auf den Verkaufsprels und
die Verkaufsdawear. Doch wo legen die
Vortelle ener immobilienbewertung durch
einen Profi-Makier qeqeniber siner..

Haben Sle die Zeit fdr den Hausverkauf?

Bn Hausversaur kann sehr 2elintensiv und
nefvenaufreibend sein. Doch bevor es
Oberhaupt zum erfoiqraichen Verkaur eines
Hauses kommen kann, missen Verkaurar
viele verschiedene Schrftte berdcksichiigen
und Phasen durchiaufen. Wer dageqen
Voilzelt arbeliet, bel dem...

Das dndert aich flr Eigentimer mit der
Grundsteusmeform

Nachdem cas Bungesverfassungsqernicht
(BGH) di2 bisherige Bamassung der
Grundstever ais verrassungswidriq
erkidne, einigte sich die Bundesregienung
Im vergangenen Juni auf eine Reform der
Grundsteuer. Cowohl lange Zekt um eine
Reform garungen wurde, hat sich die
Groko nun in elnem ungewdohniich
schnallen Verfahren auf einen Kompromiss
verstandigt. Was bedeutet o35 10
Elgentomer?

Unterlagend o
Vermarktuhg

Bv.s.vdnigungc'n

durchfiihrag

Video: Warum Makier?

Der teuerste Schilsseldienst der Weit —
Das Ist das Eilg, das viele
Immodiienverkaufer und -kaufer vom
Makler haben. Dass zum
Immodilenverkaul weitaus mehr gehdn,
merken viele Elgentdmer erst, wenn sie Im
Verkaufsprozess erkennen, dass sle sich
Zu vief aurgehalst haben.
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Immobilie im Alter: Verkaufen oder Haus Hausbau
Hausbesitzer

vermieten? i-punkt Immobilien

.In;;r—nhabilienbranche

Vor vielen Jahren haben Sie sich den Traum vom Eigenheim mit groBem Garten meerview Kaufen Leben
Chat
und einem eigenen Zimmer fur jedes Kind erfiillt. Damals passte die Immobilie I,

® 18. November 2019 B Aus der Immobilienbranche
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sChner.de
Wi een Immobilien !

PRESSEMITTEILUNG

Risiko ungepriifte Energieausweise

Die Digitalisierung macht viele unbequeme Pflichten einfacher und schnall.
Beim Thema Energieausweis ist Vorsicht gaboten.

Zwar kann man einen Energieausweis mittlerweile bequem von zu Hause ausstellen lassen, vor Eingabefehlern schiltzt
das aber nicht

Joachim Walczuch, Geschiftsfiihrer von Eschner-Immobillen, méchte darauf himvelsen, dass Energleauswelse aus dem Netz
mit Vorsicht zu genlefien sind

Frankfurt, 17. November 2017 — Online kursieren irewischen viele Angebote, bai denen die Werte der Kunden ungeprift iber-
nommen werden. Mit einem Klick kann der Energieausweis quasi erstellt werden. Ob Sie da willigen Blédsinn eintragen oder
nicht, der Ausweis wird erstellt. Daraus kinnen sich rechtliche Probleme ergeben.

JLer Gesetzgeber sieht vor, dass es eine Plausibilitdtspriifung gibt und dass der Priifer Daten, an deren Richtigheit er zweifelt,
auf keinen Fall zur Ausstellung eines Energieausweisas verwenden darf. Zum Beispiel wenn er ungewdhnlich hohe oder niedrige
Energiewerte eines Gebdudes feststellt Stellen Se sich eine Bestandsimmobilie vor, die in der Legende eines Energieausweises

normalerweise im gelban Bereich angezeigt wiirde, pldtziich aber im Energiewertbereich eines Passivhauses liegen wiirde. Dann
gibt es Kldrungsbedarf™, erlautert Walczuch.




2019 noch vom Zinstief profitieren

Niedrig
lich day
ren sich, und ei
die wichtig

Die Europliische Zentralbank (EZB) hat
ihr Kaufprogramm fiir Staatsanleihen
eingestellt

Mit dem erklirnten Ziel, die europiische Win-
schaft anzukurbeln und verschuldeten Staaten
aus der Krise zu helfen, startete die EZB im Jahr
2015 {hr umstrittenes Programm zum Ankauf
von Staatsanleihen. Zum Jahreswechsel lief die-
ses Programm nun aus. Bereits bestehende An-
leihen werden erneuert, allerdings werden keine
neuen Anleihen mehr gekauft. Zwar beeinflus-
sen der Anlethenkauf und das Zinstief sich niche
direkt, das Programm stelite jedoch gewisser-
mafen eine ZusatzmaSnahme zum geringen
Leitzins dar, Demzufolge garantierte der Ankauf

nsen sind seit 2016 beinahe zur Normalitat g
fass das Zinstief immer weit

rden. Doch kbnnen wir wie selbs
Die Anzeichen fiir eine

erstand

anhalt

von Staatsanleihen einen niedrigen Leitzins.
Wie sich der Leitzins nach Beendigung des Kauf-
programms flir Staatsanleithen entwickeln wird,

bleibt abzuwarten,

Die Amtszeit von EZB-Prisident Mario
Draghi endet

Im Herbst 2019 endet die Amtszeit von EZB-Pra
sident Mario Draghi ~ was Auswirkungen aufden

Immobilienmarkt haben konnte, denn aus Ex-

pertensicht stehen nach Prasidentschaftswechsel

Leitzinserhthungen bevor. Zunichst konnte je-

doch der Strafzins fr Banken, die thr Geld an der
EZB anlegen, verringert werden.

0224177 34 9 » www.sieger-sieger.de

Die Inflationsrate ist gestiegen

Eine hohere Inflation klingt erstmal nicht win
schenswert, doch EZB-Prisident Mario Draghi
warnt vor sinkenden Preisen. Und das nicht ohne
Grund: Viele Menschen konnten ihre Kiufe hin-
auszdgern, da sie auf niedrigere Preise in der Zu
kunft spekulieren witrden. Well das fur die Wint-
schaft aber fatal ware, setzte sich die EZB das Ziel,
die Inflationsrate auf knapp unter 2 Prozent zu
erhohen. In Deutschland lag die Inflationsrate xu
Beginn der Niedrigzinspolitik 2016 bei sehr gerin-
gen 0,5 Prozent. 2017 erhdhte sie sich sprunghaft
auf1,8 Prozent, und aktuell liegt siebei 1,9 Prozent

Zinsen nurl

Laut einer Umfrage der Nachrichtenagentur Reu-
ters rechnen Okonomen zwar mit einer Zinserho-
hung in der zweiten Jahreshilfte. Doch auch nach
Draghis Amtszeit wird es voraussichtlich nur zu
einem langsamen und moderaten Anstieg kom

men, Fur den Immobilienmarke sind deshalb zu
mindest fiir 2019 noch keine starken Auswirkun-
gen zu erwarten, Wer seine Immobilie in diesem
Jahr verkauft, kann also noch vom Zinstief pro-
fitieren - und hat die Wahl zwischen vielen zah-
lungsfihigen [nteressenten

Sie miéchten noch vom Zinstief profi-
tieren und tiberlegen, Thr Haus 2019 zu
verkaufen? Wir beraten Sie gerne und
unverbindlich.

SIEGER & SIEGER

Immobilienexperten

Kolner Strafle 23 « 53840 Troisdorf



Barrieren reduzieren oder verkaufen?

Iin sicheres und komfortables Zuhause wird mit zunehmendem Alter immer wichtiger. Doch nichr

alle Wohnungen erfiillen die Bedingungen fur ein selbsthestimmtes L.ahen im Alter, Dann stelit sich

die Urage: Soll ich darin wohnen bleiben und nmbauen oder die Immobilie 1
einen Umbau entscheldet, kann bel der KiW-Bankengruppe einen I

Xann ich in meiner Immabilie noch im Alter woh-
nen bleiben oder muss ich auszichen, weil sie
cinfach nicht altersgerecht und som:t unsicher
i5t7 Dicse Frage stellen sich vick Senioren, ins
besondere dann, wenn die Gesundheit und der
Komfort in den eigenen vier Wanden zunchmend
an Bedeutung gewinnen. Alltigliche Dinge wie
das Treppensteigen kénnen zu ciner Herausfor-
derung werden. Dann stellr sich die Frage: Lohnt
sich ein aufwendiger Umbau oder ist es vielleicht
besser in eine Keinere Wohnung zu ziehen und
die Immobilie zu verkaufen?

Ein Umbau ist kostspiclig. kann aber von der
KFW-Bankengruppe geftirdert werden. Die hiu-
figsten Umbaumafnahmen werden laut der Ban-

rkaufen? Wer sich fur
derantrag stellen.

kengruppe var Allem in den Sanitirriumen vor-
genommen. Wer wissen will, eb das Badezimmer
barrierefred ist, muss beispielsweise itherpriifen,
oh das Waschbecken cine angemessene Hohe har
oder der Zugang zur Dusche bodengleich ist. Be-
licht ist auch der Einbauw von Treppenliften oder
Aufziigen. Thr Immabilienmakler kann Thnen bel
der Beantwortung dieser Fragen helfen und sie
bei der Entscheidung beraten.

Ein weiterer Grund, weshalb viele lltere Men-
schen beschlicfien, die eigene Immobilie aufzu-
geben und stattdessen in ein Seniorenheim zu
zichen, ist das Bedtirfnis nach Betreuung in Not-
fallsituationen. Dank intelligenter Assistenzsys-
teme ist ex miglich, in der Eigentumsimmobilie

0224177 34 9 » www.sieger-sieger.de

wohnen zu bleiben, Mittels dleser Systeme lassen
sich namlich Funktionen wie Tirkommunikation,
Beleuchtung, Heizung, Klimatechnik und Notruf
steuern: Verlasst der Bewohner das Haus und hat
vergessen, den Herd auszuschalten, wird er au-
tomatisch abgeschaltet, Das System funktiontert
mit Hilfe von Sensoren und kann iiber das Smart
phone gesteuert werden. ks wird an die Bedurf
nisse und Gewohnheiten des Nutzers angepasst.
Auch diese MaBnahme kann von der KFW- Bank
gelirdert werden,

in der Abkurrung laufen diese Programme unter
dem label ,AAL-Systeme”, ,AAL sreht fiir Am
bient Assistent Living, aiso Systeme die von der Le-
bensumgebing her den Aufenthalt in der Wohnung
unterstiitzen, rechnische Ginrichtungen, die dann
auch mdglicherweise (tber das Smarrphone bedient
werden kiinnen”, erliutert Markus Merzbach, Ab-
teilungsdirektor von der KFW-Bankengruppe.

Auch junge Familien
ko gefordert werd,

Das Farderprogramm gilt allerdings nicht nur fiir

Senioren, sondem kann auch von ciner jungen

Familie in Anspruch genommen werden, die ihre
Immobilic zukunftsfihig machen will.

Wir fordern egentlich alles wos in Richtung einer
Barrierereduzierug geht. [ch kanmte dort zom Beispiel
einen Steliplatz finanzieren, slange der Stellplacz fur
ein PXW eine bestimmee Breite hat oder ein Cerport.
Man kann Stufen entfernen und grofiere Bewegungs-
fidchen vor der Houseingangstur errichten®, sagt
Markus Merzbach, Abteilungsdirektor von der
KFW-Bankengruppe.

Wie kann man
einen Forderantrag stellen?

Lin Antrag auf Forderung kann entweder iiber die
eigene Bank oder tber das KFW-Zuschuss-Portal
gemacht werden, Die Zuschussvariante Ist dann
interessant, wenn das Geld fiir die Mafinahme
7war vorhanden ist, man aber dennoch von einem
staatlichen, nicht riickzahlbaren Zischuss pro-
fitleren miichte, Ein Darlehen ist dann lohnens-
werl, wenn man abgesehen von den Umbaumal-
nahmen noch andere llinge finanzieten machte,
Wenn es um die lilgung der Raten geht, steht die
Bank dann auch beratend 2ur Seite,

Weitere Informationen 2um Barvierefrelen

Wohnen erhalten Sie auf der Webseite

www serviceportal subause-im-alter.de

Dennoch sollte genau bedacht werden, ob der
Verlkaul der Immobilie und ein Umzug in eine
kleinere Wohnung nicht lohnenswerter ist,

Brauchen Sie Unterstiitzung bei der Ent-

scheidung, ob Sie umbauen oder doch lie-

ber verkaufen sollen? Rufen Sie uns an,
wir beraten Sic gern.

SIEGER & SIEGER

Immobilienexperten

Kolner Strafle 23 « 53840 Troisdorf
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UNSER SYSTEM REFERENZEN

KENNEN SIE SCHON UNSERE RATGEBER?

SCHEIDUNG PRIVATVERKAUF

WOHNEN IM ALTER

SIE WOLLEN SICH SCHLAU MACHEN?

Lesen Sie alles rund um das Thema immobilien in unseren Ratgebern

In unseren Ratosbem wollen wir unser Experenwissen an immobilisnsigentimer
weitergeben Denn wir wissen, dass der Immobilienveriauf ens wichbige
Entscheidung st dis oft mit westeren groBzn Veranderungen einhergeht. Drei haufi
Grinde fur enen Immobiliserkau sind Alter, Schesdung odar Erbe. Fur diese dret
Themen haben wir unfangreiche Ratgeber erstelit, die sich nicht rur mit dem
\erkauf, sondam auch mit anderen Opbionen, wie der Vermistung, enem
bamierefreien Umbau oder der Immobilienvermentung beschaftigen. Fir alle, die den
Verkauf selbst in die Hand nehmen mochten, empfiehien wir aullerdem unseren
Ratgeber zum Privatveriauf und unseren Ratgeber zur Bewertung und Preisindung

IMMOSILIENBEWERTUNG UND
PREISFINDUNG




KENNEN SIE SCHON UNSERE RATGEBER?
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WOHNEN IM ALTER

‘Wwenn der Ruhestand naht oder vielleicht schon begonnen hat, dann ist thre Wohnsiuation nicht die
elnzige Veranderung, die bevorsteht. Es beginnt ein ganz newer Lebensabschnitt, der viele Chancen
und Herausforderungen berefthalt An diesem Punkt Ihres Lebens gehen lhnen viele Fragen durch den
Kopf. wie will ich melnen Ruhestand gestaiten? Will ich retsen, noch mal etwas Meues lemen, und wie
gestaite ich meinen Alkag moglichst angenehm?

Mit zunehmendem Alter werden Dinge relevant, die In der Jugend noch welt weg erschienen.

Die Anschaffung elner Pulz- oder Gartenhitfe ist platzilch keln unnotiger Luxus mehr, sondem tragt
wesentlich zum Lebensstandard bel.

Und auch Themen wie Sport cder gesunde Ermahrung hetfen nicht mehr nur dabel, den Traumbkdrper
zu errelchen, sendem sind essentiell, um sich fit zu hatten und ein gesundes Leben zu fohren.
Beewor wir unis also Intensiver mit dem Thama Wohnen ausenandersetzen, wollen wir einen kurzen

Uberbiick nber ander relevante Aspekte des Alters schaffen, die damu fohren, dass Sle sich in threm
Zuhausa wirkilch wihi fohlen.

als auch auf den Geist positv aus.
Heben physischen Beschwerden

WIE BLEIBE ICH IM
ALTERFIT? B

Das Thema Gesundhelt nimmt Im &fer  auch das Risiko einer Depression.

alnen Immer grdferen Stellemwvert Die Weltgesundheitsarganisation
eln. Wer mit seinem Kormper nicht gut emphehls daher 150 Minutan mo-

WOHNEN IM ALTER

gefirdert, dazu zihlen nicht nur
Erankengymnastk und Funktions-
training, sondemn auch Rickenfis-
ness, Yoga und weitere Kurse und
Trainings in Fimessstudios. Was
genau gefdrdert wird, hingt von
der Kranksnkasse ab. Daher emp-
fiehlt == sich, hier vorher nachzu-
fragen.

Mik der fichtigen Beratung ent-
scheiden Sie sich fir ein Sport-
angebot, das individuell auf Sie
rugeschnitten ist und noch damu
finanziell gefirdert wird. Wichtg
ist dabei jedoch auch, dass Sie
einen guten Arzt in der Nihe ha-
ben, der Sie in gesundheitlichen
Fragen berat. Im néchsten Fapicel
beschafrigen wir uns daher mit der
Arztesuche in Threr Umgebung.

WIE FINDE ICH DEN RICHTIGEN
ARZT IN MEINER NACHBARSCHAFT?

umgeht, der bekommt das wesentlich 5 Spart pro Woche. Das Wort
schneller zu sparen ats In jungen Jah- maderat” zpielt hisr sine Schlis-
ren. selrolle. Denn im Alter signet sich
Cras Guite Ist: FOr Fitness Ist es nle zu nicht jede Sportart fir jeden.

spat. Doch was bringt Sport Im Afer bhangi 1 Thes
wirklich, und welche Sportarten eignen “E]‘m“gzlg mi mmg“mm h:b

sich for Senloren am besten?

Diie Efekte, die regelmiliger Spors
auf den Alterungsprozess hat, sind
durch zahlreiche Studien bel=gt
Zuzammen mit siner ausgewoge-
nen Emnehrung kann er zu einem
erheblich gesteigerten Wohlbefin-
den und siner jugendlichen Vitali.
wit auch im hohen Alcer fithren

- das gilt nicht nur fir Menschen,
die ihr Leben lang sportlich akiw
waren, sondern auch fir Senio.
ren, die arst spdter mit dem Sport
beginnen. Regelmalige Bewegung
wirkt sich sowchl auf den Kerper,

stimmte Bewegungen viellsiche
schwer oder Sie milssen zum Bei-
spiel Thre Gelenke schonen. Des-
halh ist == wichtig, auf den sigenan
Faorper zu haren und sich nicht zu
iberfordern. Grundsatzlich kinnemn
Sie sowohl Krafesport als auch Aus-
deuersport hetreiben, allerdings
sollen Sie dabei darsauf schesn,
sich nicht sofort zu wiel suzumuten_

Bevor Sie mit dem Training be-
ginnen, sollben Sie mit Threm Ar=t
oder sinem professionellen Trainer
sprechen. Viele Sportarten werdan
aullerdem von der Erankenkasse

mit zunehmendem Alter werden regel-
maBige Arrtbesuche iImmer wichtiger.
Dach oftmals Ist es schwrierig, elnen
Arzt In der Mahe zu finden, der zeftnah
elnen Termin anbleten kann und bel
dem 5k sich wohifohlen. Hier lesen Sle,
wie Sle bel der Arztsuche am besten
vorgehen.

Arrtekammear

Die erste Anlaufstelle auf der Su.-
che nach einem Arzt isk im Idealfall
die Arzeekammer oder kassenirze
liche Versinigung Threr Region. In
den meisten Bundeslindern gibs es
hier bereits eine Online-Arstsuche,
musitelich kinnen Sie auch aine
talefonizche Beratung in Anspruch
nehmen. Dis KEammern geben zu-

werldssige Auskunft iber die fach-
lichen Qualifikationen eines Arzses
und weitere Informationen wis
Sprecheeiten, qualititsgesicherte
Fusatzleiztungen und weitare in
der Preods prakizierende Arzbe_ So
erhalten Sie eine Uhersicht iber
alle in Frage kommenden &reee in
Threr Nihe_

Bawertungsportale far Arzte

Ofemals reicht es jedoch nicht sus,
zu wissen, welche fachlichan Qua-
lifkationen ein Arzt hat. Viel mehr
inkeressiert &5 Sie vermutlich, wis
er mit seinen Patkenten umgeht und
ob &r das, was =r sinmal in seinsr
Aushildung gelernt hat, auch bae-
sachlich anwenden kann. Salche



VERKAUFEN ODER VERMIETEN?

Ob es sinnvoller Ist, zu verkaufen oder zu vermietan, hangt von vielen Faktoren
ab. Mochte 1hr Erbe spater In das Haus einziehen, knnen Sie durch Vermietung
elne hohe Rendite erzielen. Aber sind Sie bereit, sich um die Verwaltung elner

Mietimmobille zu kimmem?

Wenn Sie Thr Haus verkaufen, dann
verkaufen Sie damit auch die Ver-
pllichtungen, die mit dem Besitz
einhergehen. Sie missen sich niche
mehr um die Instandhaltung kizm-
mern und haben nichts damit zu
tun, wenn bei den neuen Bawoh-
nern ein Rohr bricht oder der Kel-
ler feucht wird. Als Vermieter sieht
dasz anders aus. Hier haben Sie
viele Pflichten, denen Sie entweder
selbzt nachgehen oder zwecks de-
ren Erledigung Sie einen Verwalter
beauftragen mizzen.

Ein weiterer Vorteil des Verkaufs:
Sie erhalten zofort eine grofe Sum-
me an Geld, durch die Sie zum Bei-
spiel eine kleinere Immobilie oder
auch einen Wohnsitz im Alter finan-
zieren kinnen oder die Sie bereits
als Vorerbe ausschitten konnen
(mehr dazu auf Seite 131).

Andererseits kinnen Sie, wenn Sie
vermieten und zu einem spateren
Zeitpunk: verkaufen, durch Ren-
diten unter Umstinden sehr viel
mehr Geld rausholen. Die Frage ist,
ob sich der Aufvand dafir lohnt
und ob die Renditen tatsichlich

wenn Sie wiszen, dazs Thr Kind
oder Enkelkind nach Threm Tod
gemne in der Immobilie wohnen

wirde.

Sie sehen: Die Entscheidung izt
sehr individuell, und ez mi vie-
le Azpekte bedacht werden. Natir-
lich ist ez auch jederzeit méoglich,
die I bilie erst zu vermi

und wenn das nach ein paar Jahren
zu aufwendig wird, doch zu verkau-
fen.

WAS PASSIERT MIT
MEINEN MOBELN?

Unabhingig davon, ob Sie verkaufen, vermieten oder ober-
tragen, wird Sle diese Frage sichertich beschaftigen. Denn
die Schrank d im Woh voller Fotos und Erinne-
rungen, der groBe Esstisch in der Kiche, an dem sonntags
die ganze Familie zus kam, und die g ge Eck-
Couch, auf der Sle so viele Abende verbracht haben: Die
meisten Mobel, die Sle Jahrzehnte lang begleltet haben,
konnen Sie bel elnem Umzug nicht mitnehmen. Was aber

hoch genug ausfallen. Um daz ab-
zuklaren, emphehlt es sich, mit ei-
nem Immobilienexperten iiber Thre
Lage zu sprechen.

Zuv i , kann natislich auch
dann die richtige Losung sein,

Besuschen Sie uns auch auf unserer Hom

p damit? Wir haben wvier Moglichketten zusammenge-
fasst und erlddren, worauf es dabel ankommt.

Mobel verkaufen, aber richtig

In Threm Haus befindet zich sicherlich das eine oder
andere Mabelstick, fur das Sie beim Verkauf noch
viel Geld bekommen kdnnen. Mit etwas Gliick kinnen
Sie in einem Antiquariat sogar mehr verlangen, als

Sie urspriinglich gezahlt haben. Doch den
richtigen Kaufer zu finden, ist gar nicht zo
einfach. Online kinnen Sie Thre Mébel zum
Beispiel iber eBay-Kleinanzeigen verkaufen.
Hierflr ist es wichtig, sich etwas Zeit zu neh-
men: Sie muszen Fotoz machen, Thre Mabel
auf der Seite inzerieren und warten, bis sich
ein Kaufer findet.

Fur die Fotos brauchen Sie keine professio-
nelle Fotokamera: Handyfotos reichen voll-
kommen aus. Dabe: zollten Sie blof darauf
achten, be: gutem Licht zu fotografieren und
ihre Mdbel méglichst ordentlich und frei

von Deko in Szene zu setzen, damit Interes-
1 f£iaty

Die Alternative izt ein Trodelhdndler. Der
kommet zu Thnen nach Hause und spart Thnen
somit Zeit, wird aber hichstwahrscheinlich
versuchen, Sie o weit wie mdglich herunter.
zuhandeln. Informieren Sie sich auferdem
unbedingt im Vorab, ob ez sich um einen
seriisen Handler handelt, zchlieBlich laszen
Sie hier einen Fremden in Thr Haus.

Mobel verschenken, spenden und in guten
Handen wissen

Sie wollen selbst keinen Gewinn mehr me-
chen, aber Ihre Schatze trotzdem in guten
Handen wizzen? Dann bistet ez zich an, zie
zu verschenken oder zu spenden. Fragen Sie

genau waz sie
Zwar ist es verlockend, einfach alle Mabel
alz Paket anzubieten und sich so Zeit zu spa-
ren. Tatsachlich inden Sie jedoch leich

im Bel kreiz nach, ob j d Interes-
ze hat oder wenden Sie zich direkt an eine
Spendenorgeanisation. Informationen uber
Organizats in Threr Stadt finden Sie zum

Kaufer und erzielen einen hoheren Betrag,
wenn Sie alle Mobel einzeln anbieten.

oN73/101 M

Be;spiel beim DRK oder bei der Agentur fur
Arbeit. Und auch hier gibt es die Maglich-

19672881 43
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WO Diete ich die Immobilie an?

Wie gehe ich mit Nachbarn um?

Wie inde ich den nchtigen Kauler?
wie gebt die perfekte Besichtigung?
Wie verhandle ich den Preis?

Worauf achte ich beim Kaufvertrag?

Was passiert beim Notar?

So ermitteln Immoprofis Immobilienwerte

Auf die Methode kommt es an
| L ernung mit ¥ wwhow

Am Anfang des Immobileverkouls stehl die

schatzuryg) des immobilienwens. Viele Pa-
i unterschatzen  diesen  wichtigen »  das Sachwertverfahren

vergleichen enfach mit annlichen
Argevoten aus der Nachbarschaft Dabei ist jede + und das Ertragswertvesfaheen
mmobilie untarschiedlich Ausstatlueg, Baujahr

‘ Ja mach Immebilentyp Distst sich ain an.

Lage urd die nahere Umgebung machen einen dures Verfahven an Grundlage 1 eine Be-

grofen Unterschied. Uber Online-Bewertungs-  wenung sind der Bodenwert, also der Wesl

‘hrer konnen Sie Twar eine grobe Wenein- des Grundstiscks und der Sachwent, also der
schatzung vornehmen, doch wenn Sie den best- — \Wert der Geaudebestandielie. Dieser Bod-

l maqlichen Verkaufspreis erzietan wollen w6l das  envichtwerl wird regelmabig von Culachier-
professionelle Gutachien eines Experten unves ausschissen fr eine Regien semittelt.
zichtbar. Denn jade Immobilie ist individuell und

‘ wann nicnt nur aufgrurd @ines Algorhythmus be-  Beim Ertragswertverfanren wird dee Errag
wertet werden. aus des wirtschaftiichen Nutzung dee Imme-

bilie (2B mmmnmb;“ einfperechnet.
Es qitt drei Bewertungsverfanrea nachderimmo-  Das bedeuletl, dass er Preiseamitiung g -
.".izmvertermi'.uungsvevordnung ImmoWertVr. Juch cer Mielspleget inzugezogen wrd.

Das Virgleichswertverfahren,
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KENNEN SIE SCHON
UNSEREN RATGEBER?
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Mein Buch

Jan Kricheldorf %

7 Freiexemplare gegen Kontakt
18,- EUR inkl. MwsSt.
ISBN 978-3-00-06008-1

Wie Immobilienprofis die Digitalisierung
meistern und online Auftrage gewinnen




Vernetzen wir uns!

Email:

jan.kricheldorf@wordliner.com

Facebook:
https://www.facebook.com/Immofilmservice
Xing:
https://www.xing.com/profile/Jan_Kricheldorf
Telefon:

030 — 80952088-1

www.immofilmservice.de

Akquisefilme:
http://immofilmservice.de/akquisefilme
Imagefilme:
http://immofilmservice.de/maklervideos



mailto:jan.kricheldorf@wordliner.com
https://www.facebook.com/Immofilmservice
https://www.xing.com/profile/Jan_Kricheldorf
http://www.immofilmservice.de/
http://immofilmservice.de/akquisefilme
http://immofilmservice.de/maklervideos

